» Vortrag

DOCH! MIT DEM
KONNEN SIE REDEN!

Verhandlungen mit schwierigen Typen

Mit manchen Menschen kann man einfach nicht reden, oder? Verhandlungen
scheitern selten auf der Sachebene. Stattdessen liegt die Ursache oft im
Zwischenmenschlichen. Vorgeschichten und Vorurteile stehen einer Losung im Weg.

Dabei ist es gar nicht so schwer, gemeinsam zu echten Gewinner-Losungen zu
kommen. Zu verstehen, was beim Verhandeln eigentlich passiert und worum
es wirklich geht, hilft dabei. Richtig schlagkraftig werden allerdings diejenigen,
die es verstehen, schwierige Typen zu knacken. Dann wird es auch moglich, in
festgefahrenen Situationen etwas zu erreichen.

Nach diesem Vortrag von Franziska Brandt-Biesler gibt es fiir Sie keine schwierigen
Typen mehr, sondern nur noch die richtigen Fragen, um diese zu knacken!

Statements:

Verhandlungen scheitern selten an der Sache

Aus jeder Miicke kann man einen Elefanten machen
Menschen sind unterschiedlich - das nervt
Argumente bringen nichts

Worum es eigentlich geht, bleibt meistens unklar
Das muss der doch merken!
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Doch, auch mit dem kénnen Sie reden!

Nehmen Sie jetzt Kontakt auf, um diesen Vortrag zu buchen!
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